


REVUE
D'OBJECTIONS

Face à une objection, une réticence, on peut le prendre personnellement et se démotiver.
C'est la douche froide !

L'objectif est de réussir à prendre les objections pour ce qu'elles sont : une réponse humaine
face au changement. À toi d'en faire une source d'information qui fait avancer ton projet.

Change ton regard et amuse toi, seul ou en équipe, à apprivoiser les objections !  

Commence par noter le sujet, l'idée, le projet
pour lequel tu vas chercher des objections

Si tu souhaites le faire en équipe, note ici, les
2/3 personnes que tu souhaites réunir.
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OBJECTIONS ARGUMENTS

Liste en divergence des objections (pas
de censure, proposes des trucs tirés par

les cheveux, notes ce que tu as déjà
entendu, rebondis sur les idées des

autres...). Écris chaque objection dans
cette première colonne.

Dans un second temps, note une réponse
pour chaque objection formulée.

OBJECTIONS



D'OBJECTIONS
REVUE

OBJECTIONS ARGUMENTS



Tu veux parler de ton sujet ?
On est là !

Ronan Dollé

ronan@supersuper.fr

07 82 69 18 48

Marie Baron

marie@supersuper.fr

06 18 47 72 21
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